Jobangebot Details

Job-Nr: 2298

Jobtitel: Area Sales Manager (m/w/d)
Industriekalte

Job-Typ: unbefristet Vollzeit

Region: Nord- und Westdeutschland

Branche: Kaltetechnik

Funktionsbereich: Vertrieb

Stellenbeschreibung:

In unserer Personalberatung unterstiitzen wir einen weltweit fihrenden

Herstel
Wwarme

ler von Produkten und Dienstleistungen im Bereich der
Ubertragung. Die deutsche Landesgesellschaft bietet ein umfassendes

Produktspektrum sowie professionelle Aftermarket-Services fir den sicheren

und effi
Verstar

zienten Betrieb von Kihltirmen und Verdunstungskondensatoren. Zur
kung des Vertriebsteams suchen wir einen engagierten Area Sales

Manager (m/w/d) Industriekalte fiir die Region Norddeutschland.

Aufgaben:

Sie verantworten die Vermarktung technischer Produkte und
Lésungen im Raum Norddeutschland (PLZ 20-29, 30-33, 38, 48, 49)
und betreuen beratende Ingenieure, Bauunternehmen und
Endkunden in verschiedenen Marktsegmenten.

Neben der Pflege Ihres Kundenstamms treiben Sie proaktiv den
Ausbau Ihres Netzwerks voran und erschlieRen neue
Geschéaftspotenziale.

Sie haben Freude daran, innovative Produkte Uberzeugend zu
positionieren und kundenindividuelle Lésungen mit echtem Mehrwert
zu entwickeln.

Ihre Projekte steuern Sie eigenverantwortlich — von der
Bedarfsermittlung Gber technische Spezifikationen bis hin zu
mafgeschneiderten Angeboten.

Zusatzlich unterstiitzen Sie die Geschaftsentwicklung in
ausgewahlten Wachstumsregionen durch Marktanalysen,
Schulungen, Kundenbetreuung und internationale Abstimmungen.
Als technischer Ansprechpartner bauen Sie langfristige
Kundenbeziehungen auf und arbeiten eng mit internen Schnittstellen
wie Technik, Marketing, After-Sales und Supply Chain zusammen.

Erforderliche Qualifikationen:

Sie verflgen Uber ein abgeschlossenes Studium im Bereich
Wirtschaftsingenieurwesen, Versorgungstechnik oder einer
vergleichbaren Fachrichtung sowie tGiber mindestens funf Jahre
erfolgreiche Berufserfahrung im Bereich HVAC — idealerweise in der
Kalte-, HLK- oder Industrietechnik.

Vol &Partner



¢ Sie kommunizieren sicher und flieBend in Deutsch und Englisch.

e Als strategisch denkender Verhandlungsfuhrer pflegen Sie aktiv
Kontakte zu Entscheidern auf unterschiedlichen Ebenen und in
verschiedenen Branchen.

¢ |hr ausgepragtes Gespir fir Kundenbedirfnisse und Ihr strukturiertes
Projektmanagement zéhlen zu Ihren besonderen Starken.

¢ Sie arbeiten eigenverantwortlich, schatzen jedoch auch die
Zusammenarbeit im Team und unterstiitzen Ihre Kolleginnen und

Kollegen mit Engagement.
e Mit lhrer klaren, zielgerichteten Kommunikation gelingt es lhnen, Ihr Vﬂﬂ&Pal‘tﬂEF
Gegenuber zu Gberzeugen und fur lhre Lésungen zu begeistern.

Ihnen wird geboten:

e Eine abwechslungsreiche Tatigkeit in einem internationalen Umfeld
bei einem marktfiihrenden Unternehmen

e Ein motiviertes Team und eine Unternehmenskultur, die Weiterbildung
und personliche Entwicklung aktiv fordert

¢ Ein attraktives Vergltungspaket mit zuséatzlichen Leistungen
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