Jobangebot Details

Job-Nr: 2315
Jobtitel: Area Sales Manager (m/w/d)
Warmepumpen VoB&Partner
Job-Typ: unbefristet Vollzeit
Region: Raum Ingolstadt, Augsburg, Minchen
Branche: Heizungstechnik
Funktionsbereich: Vertrieb
Stellenbeschreibung:

In unserer Personalberatung unterstiitzen wir einen Weltkonzern und global
fuhrenden Hersteller von Unterhaltungs- und Haushaltselektronik sowie
Klimatisierungs- und Heizlésungen bei der Personalsuche und -auswahl. Im

Rahme

n der strategischen Vertriebserweiterung in Deutschland suchen wir

zum nachstmaoglichen Zeitpunkt einen Area Sales Manager (m/w/d)

Warme

pumpen fir die Region Miinchen.

Aufgaben:

Aktiver Aufbau und Betreuung der Kundenbasis, bestehend aus
Grol3handlern, GroBkunden, (Fertig-) Hausherstellern,
Projektentwicklungsgesellschaften, Fachhandwerkern (Key-
Installateuren) etc.

Erfassung der Kundenbedirfnisse sowie Entwicklung von
Losungsansatzen bzw. Vertriebskonzepten durch Nutzung der
vorhandenen Produkte

Etablierung und Pflege einer langfristigen und belastbaren
Kundenbeziehung

Projekt-Neuakquise und Nachverfolgung noch unrealisierter Projekte
Realisierung der Umsatzvorgaben

Kundenbesuche, technische und kaufmannische Beratungen sowie
Unterstitzung der Kunden bei der Systemkonzeption

Erstellung und Durchfiihrung von Prasentationen sowie Schulung von
Kunden, Partnern und Interessenten

Teilnahme an Fachmessen und Fachveranstaltungen

Erforderliche Qualifikationen:

Idealerweise Abschluss im Bereich Heizungstechnik (z.B. Geselle,
Meister, Techniker)

Erfahrung im Vertrieb technischer Investitionsgtter, vorzugsweise im
Bereich Heizungstechnik/Warmepumpentechnik

Erfahrungen im zwei- und dreistufigen Vertrieb wiinschenswert
(Projekt- Ausschreibungsgeschéft und Grofhandel)

Gute Kommunikative Fahigkeiten

Fahigkeit in virtuellen/verteilten Teams zu arbeiten

Hohe Eigenmotivation



¢ Reisebereitschaft
¢ FlieBend Deutsch, mindestens Grundkenntnisse in Englisch

Das wird Ihnen geboten:

¢ Ein unbefristetes Arbeitsverhaltnis mit flexiblen Arbeitszeiten und 30

Tagen Urlaub
¢ Ein modernes, internationales Arbeitsumfeld mit offener vn"&Partner

Unternehmenskultur
e Zugang zu einem umfassenden Firmenfitness-Angebot Giber EGYM
Wellpass
¢ Monatliche Essenszuschisse Uber Pluxee / Attraktive
Mitarbeiterrabatte Gesellschaft fir
e Zusatzliche Verginstigungen Uber Corporate Benefits und weitere Personalberatung und

Organisationsentwicklung mbH
Partnerplattformen

Buro Ahlen

MunsterstralRe 120

59227 Ahlen/Westfalen

Telefon 0 25 28 /95 01-77

Telefax 0 2528 /95 01-79

Buro Stuttgart
WallmerstralRe 12
70327 Stuttgart

Telefon 07 11 / 33 46-45
Telefax 07 11/ 33 46-74

www.voss-partner.de

Sie finden uns auch auf:
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