Jobangebot Details

Job-Nr: 2323
Jobtitel: Gebietsverkaufsleiter (m/w/d) Kéalte-
und Klimatechnik Vﬂﬂ&Partner
Job-Typ: unbefristet Vollzeit
Region: Rheinland-Pfalz
Branche: Kalte- und Klimatechnik
Funktionsbereich: Vertrieb

Stellenbeschreibung:

In unserer Personalberatung unterstiitzen wir ein bundesweit tatiges
Grol3handelshaus im Bereich Kélte- und Klimatechnik bei der Personalsuche
und -auswabhl. Als spezialisierter Fachgrof3handel und exklusiver
Vertriebspartner eines international fihrenden Herstellers steht das
Unternehmen seit Gber 40 Jahren fir Branchenkompetenz, Verlasslichkeit
und Marktnahe.

Gewachsene Strukturen treffen hier auf klare strategische Ausrichtung, kurze
Entscheidungswege und echte Eigenverantwortung. Initiative ist ausdricklich
erwinscht, Leistung wird anerkannt.

Fur Rheinland-Pfalz ist die neugeschaffene Position des
Gebietsverkaufsleiters (m/w/d) zu besetzen. Sie verantworten Umsatz und
Marktausbau und entwickeln als erster Aul3endienstmitarbeiter die Region
systematisch weiter — auf Basis eines bestehenden, zufriedenen
Kundenstamms und einer starken Marke.

Sie starten nicht bei null, sondern auf einem tragfahigen Fundament mit
erkennbarem Wachstumspotenzial. Wer Pioniergeist mitbringt und Vertrieb
als gestaltende Aufgabe versteht, findet hier eine Position mit echter
Perspektive.

Aufgaben:

e Akquisition und Vertriebsberatung

¢ Umsatzverantwortung fir die Vertriebsregion

e Selbststandige und eigenverantwortliche Arbeitsweise

¢ Erarbeitung von kundenspezifischen Losungen in Zusammenarbeit
mit dem Innendienst

¢ Auftragsabschlisse und Auftragskoordination

¢ Weitergabe von technischen Neuheiten an Kunden

¢ Verantwortung fur hohe Kundenzufriedenheit und langfristige
Kundenbindung

e Prasenz auf Messen

Erforderliche Qualifikationen:



e Abgeschlossene kaufmannische oder technische Ausbildung

e Branchenkenntnisse im Bereich Kélte- und Klimatechnik

e Technisches Versténdnis und Beratungskompetenz

¢ Vertriebsaffinitat sowie Freude am personlichen Kundenkontakt
e Selbststandige, strukturierte und ergebnisorientierte Arbeitsweise
e Wohnsitz idealerweise zentral in Rheinland-Pfalz

¢ Reisebereitschaft innerhalb des Vertriebsgebiets

Ihnen wird geboten: Vﬂ"&Partner

¢ Attraktives Gehaltsmodell / Garantieprovision im ersten Jahr fur einen
planbaren Start

¢ Firmenwagen zur privaten Nutzung

e Tagesspesen sowie Ubernachtungskosten werden erstattet

¢ Vermogenswirksame Leistungen / Mdglichkeit eines Dienstrads

¢ Regelmafige Teamevents / Intensive Einarbeitung mit persénlichem
Sparring-Partner

e Individueller Marketingsupport fir Ihr Vertriebsgebiet

e Sicherer Arbeitsplatz in einer wachsenden Branche

e Etabliertes, erfolgreiches Unternehmen mit sehr guter Reputation und
kirzlich erfolgtem Generationenwechsel
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